訪談逐字稿（四）
1、 採訪時間：111.07.21(四)下午2點00分
2、 地點：線上訪談
3、 受訪者：黃土人 (洄游吧創辦人之一)
4、 採訪時間：32分18秒
5、 採訪內容：

兆宏：開頭~6分30秒
宇紘：6分30秒~13分整
宥豐：13分整~19分30秒
鎮謙：19分30秒~26分整
兆洋：26分整~最後

宏：那我們在訪談之前，因為要進行記錄，可不可以知道你的基本資料?
土：我的基本資料喔？是哪一方面的呢？
宏：就是有關你的姓名。
土：OK，我的姓名，我可以用黃土人的佚名嗎?
琦：可以可以！還有需要知道什麼？
宏：那請問，您知道洄游吧的公司成立了幾年嗎？
土：從2016年的12月，一直到現在。
宏：那請問您在洄游吧工作幾年了？
土：ㄜ…從一開始成立的時候我就在了。
宏：那你為什麼要選擇洄游吧這個團體去進行工作呢？
土：因為我自己很喜歡做，就是跟自然有關的工作，所以剛好，有機會，就是夥伴們也是喜歡大自然，然後喜歡海，所以我們就決定說要來做這樣的工作，試試看有沒有可能去成立一間公司做這樣的服務可以養活自己。
宏：謝謝
宇：那我們要開始訪談了。就是請問您是否知道，花蓮當初為什麼會選擇引進定置漁場這種捕魚的方式？
土：這個部分因素應該會有很多，但是最主要還是七星潭海灣的這一個海灣的地形，因為它天然的一個地形，那這個漁法其實是從日本殖民時代，也就是日據時代，它留下來的一種漁法。對，所以在以前日本人就發現這個海灣會有大洋性的魚種，會洄游到這個海灣，所以他們就覺得說，如果在這邊設置一個陷阱，那就可以捕撈到這些魚，所以從那個時候，他們就已經在這邊做，ㄜ…捕撈的一個工作了。(D-01-01)所以應該是說，有這樣的環境再加上人們去設計一個這樣的漁法，這樣捕魚的方法，所以讓這樣的漁法就會一直延續下去。
豐：那請問洄游吧跟定置漁場之間有什麼樣的合作關係？而且為什麼會選擇跟定置漁場合作？
土：好，那，ㄜ…為什麼會選擇跟定置漁場合作？主要是因為這個漁法我們也發現說，因為我們自己喜歡海，然後喜歡魚，那在漁法上的時候，我們發現這個漁法，它相較其它漁法是比較友善的方式。嗯，因為他不是主動的去把魚一網打盡，或是主動地去找尋魚群，然後去追捕。它反而是固定在那邊，然後等魚會自己游進來(D-02-01)，所以你也沒有辦法強迫魚要不要游進來。一切都是天意，一切都靠緣分
琦：呵呵
土：所以就會覺得說，誒，這樣的漁法好像比較起來，是會對環境或是對資源是比較好的。所以我們覺得說，就可以用這種漁法來當作是對一般民眾來介紹的開始。那除了這個之外，另一個很重要的事。這個漁法就是在花蓮七星潭，他是一個在地的產業，所以他有在地性(D-02-02)，因為花蓮還有很多漁法。所以，配合那個環境的在地性也很重要，所以我們後來就是決定，就是在不管是活動，或者是產品的合作上，就是會跟定置漁法，這樣的產業是跟漁業比較相關，那當然就是跟產業的環境所在的環境是息息相關的。那我們現在跟他的合作，大概包括活動的推廣，食魚教育的活動的部分，然後還有包括漁獲的部分，因為也是比較被動式捕撈的方式，所以在漁獲的鮮度上或是永續上都比較好。(D-02-03)所以我們也選擇跟他們合作，漁獲的部分。所以我們有販售一些冷凍的真空包裝的漁獲。嗯，那當然還有另外一部分是，比較不是一般人接觸，就是我們跟產業的部分會有一些，ㄜ…對產業的了解，或是應該說他們是我們的顧問。(D-02-04)喔，我們會去問他很多的問題，然後還有包括他們過去到現在捕魚，還有漁人角色，就是漁人這個工作，他的辛苦面或是他面對。因為我們希望說，能夠多了解他們，然後也能夠讓一般人在吃魚或是買魚的時候，可以瞭解到討海人、漁人的辛苦面，還有他們面對的是什麼事情。
土：嗯，所以我們跟他的合作有商品、也有活動，然後也有像顧問這樣，他們是我們的老師。
琦：那請問有特定是跟哪一家定置漁場合作嗎？
土：沒有欸，我們管得有點大，我們除了七星潭海灣，也跟崇德灣，就是主要是花蓮縣內的定置漁場業者，我們其實都有一些交流，西部也有啦！但是西部的交流比較沒有那麼密集，因為畢竟比較遠。(D-02-05)但是因為不同地區的都是這樣的捕魚方法，但是他們面對的問題都不一樣，他捕捉到的漁獲啊，跟種類也都不同，所以有時候大家也會互相交流。
琦：嗯嗯嗯
洋：請問您們在現在經營的項目有哪些，然後為什麼要做這些項目的經營？
土：好，那洄遊吧這邊呢！主要經營的項目大概就是，一般人熟悉的，就是體驗活動，產地體驗的活動，這個是我們現在常態性的，只要你預約報名就可以來參加所謂的產品體驗，那產地體驗的內容就是深度的去告訴你說，你吃的魚是怎麼來的？那他又是什麼魚？(D-02-06)恩！所以這是活動的部分。那另外呢，現撈商品的販售，它也是跟著季節來走，就是什麼季節我們可能就吃什麼魚，那，ㄜ，我們這邊的主要會是，ㄜ，以台灣野生的海魚為主要的推廣的目標，那當然也是參考了中研院的海鮮選擇指南，對，去ㄜ挑選漁獲，對，不會販售紅燈，就是比較不建議吃的魚種(D-02-07)，也不會販售，所以有我們挑選的標準，那還有就是除了這個之外，還有我們比較特別的是，我們會看魚體的大小，因為太小的魚，我們不抓牠，就是牠必須要到ㄜ，應該是說要到性成熟的大小，ㄜ，不是我們不抓牠啦，應該是說我們不會販售，恩，因為牠如果被捕撈上來的話，我們還是會挑選過，就是比較是不是成熟個體，我們才會拿來做販售，或是推廣的部分，對，因為還是希望可以讓魚可以長大。恩，還有另外一個部分是，文創品的部分，那文創品的部分，我們就會把很多，食魚教育的相關的概念，偷偷的埋在一些文創品裡面(D-02-08)，就是可能他不是來玩，他可能也不是ㄜ喜歡吃魚的人，可是他可能會買一些，譬如說是資料夾啦，或是小冊子啊，恩，或是日用品的杯子阿之類的，那我們會把這些東西呢，食魚的東西設計在裡面，讓他可以對我們台灣四周野生的海魚能夠有多一點的認識。所以，上面是我們主要對外，那另外還有一個是協助各單位，包括，公部門的單位，那還有包括私人的單位，去推廣一些食魚教育的活動跟計劃(D-02-09)，那這也是公司的服務項目之一。
琦：嗯嗯嗯
豐：那如果我們就是針對不同季節補到的漁獲在經營上面會有什麼樣的調整？
土：有！因為呢！我們就是跟著自然跟大海的季節在做一個調整，像現在是夏季的話，我們介紹的ㄜ活動在介紹的魚種，或是讓大家來觀察的就會是以鰹魚，因為夏季，在花蓮這邊最大宗的漁獲就是鰹魚。所以就會讓大家去認識鰹魚這一種魚類，ㄜ在販售的部分也是喔，就是只販售，就是當季的野生海魚(D-02-09)，所以比如說這個季節，有捕到什麼魚，那可能就是只有販售那個季節的魚種。比較不會說ㄜ，把魚抓起來，然後整個真空包可以冰比較久，然後就冰到下一個季節，或是在下下個季節販售。恩，應該是就是比較像是蔬菜水果這樣，比如說這個季節我們應該要吃西瓜，吃空心菜，那我們就會在這個季節去選購買這些東西，那我們自己在販售的時候也是會跟著大海的季節，跟魚種洄游的季節，去做一些調整。
琦：嗯嗯
土：害我都不敢講太多廢話，我怕他們會很尷尬（受訪者知道我們要打逐字稿）
琦：呵呵呵呵呵呵，然後你們接下來….
宏：聽說現在的海洋漁獲量已經越來越少，那請問您有提到定置漁場的漁獲量，如果跟過去幾年相比是否也有變化，那你覺得原因是什麼呢？
土：好，那這個部分呢，我會覺得ㄜ，這個問題可能我也想要，就是讓大家稍微知道，漁獲量減少的這個東西，比較不是就是一年度一年度這樣來看。就是如果你說ㄜ，對，漁獲量是不是有年年的減少，這個要可能要時間要拉到十年，二十年，這樣來看，對，因為漁獲量的減少，他不是一年一年變動，他的那個如果我們把它畫成曲線，就是一個線條圖的話，他不是直線的這種下降啊，或是上升這種，他比較像是波浪型。恩，是那個波浪的就會開始慢慢的走下坡，對，所以有可能我們今年漁獲比較少，那明年呢，變成漁獲比較多，然後後年又比較少，然後大後年又比較多。(D-02-10)ㄏㄟˊ他是會有高低起伏的，不是說ㄟˊ就是一直都往斜坡這樣不是，他是曲線，只是曲線的慢慢的就是往下。恩，所以，跟著我們就是政府單位的一個，就是應該說統計的資料，的確是有這樣的一個狀況，就是漁獲量可能就是會，就是一年一年的減少，那定置漁網的業者呢，也是會，因為主要是，有時候還是會有一些個別的影響變化，比如說天氣，ㄜ，因為魚呢他是一個比較是感溫的一個動物，所以他會因為溫度的變化，他會不會靠近沿岸跟不會靠近沿岸，因為這個如果你問定置漁法的漁獲量的話，他也會有這樣的考量，因為定置漁法不是像其他的漁船說，可以跑到外面，或是看魚在哪邊就去抓他，定置漁網它是固定的，它就是固定在哪裡，所以如果因為水溫的改變，然後牠不游到靠岸，或是洄游的魚牠不進來，那就會影響它一整個漁獲量。所以定置漁場漁獲量的多少不能說是整體的整群漁獲量減少或是增加，對，那是要看全台灣所有的統計資料，才能說，ㄟˊ漁獲量是不是增加或減少了？(D-02-11)然後也有分各別的魚種，某一些魚種可能在某一年會有大爆發的情況痾，那一年的漁獲就會非常多，那某一年的漁獲又非常少，會有類似這樣子的變化。
宇：那請問根據你們的觀察，花蓮縣民眾對定置漁場的接受度或喜好度是怎麼樣？
土：ㄜ，正常來說的話如果喜歡吃魚的人，像花蓮這邊的居民，他們都會知道說要買最新鮮又最便宜的魚就要去定置漁場的拍賣場，因為在花蓮三家的定置漁場，他們都有各自的拍賣場，所以花蓮人在買魚其實很方便，他可以直接去定置漁場選購，那也有很多人知道說要用這樣的方式去採買(D-03-01)，但是定置漁場他們的營業時間比較沒那麼固定，所以對一般上班的人來講，他們如果要去採買這樣的，去拍賣場採買的話，可能會覺得還有一點麻煩，所以他們會去市場。(D-03-02)可是在花蓮的市場裡面，其實大部分還是會去定置漁場那邊去批貨，所以就算你去市場買了，很多的時候也會是在定置漁網捕撈上來的這些魚，所以花蓮人還蠻幸福的都可以吃現撈的魚。
琦：那請問你們有賣真空包的那些魚阿！大部分會去買的客源大概是從哪邊？
土：真空包其實主要就是剛我講的，就是在花蓮當地會以就是可能公教人員、醫護人員、上班族為主，因為他們在傳統市場的採買是比較麻煩，他們也沒有時間去，所以他們會選擇就是我們幫他處理好，然後可能每次料理只要拿一包出來退冰就可以做了
琦：恩恩恩
土：恩，這是最方便，那其它我們的客群大部分在外縣市，因為我們是用就是黑貓宅急便的這種全省低溫宅配的方式，對，所以大部分的的客人大概是外縣市的客人
琦：恩恩恩
土：因為站在一個節能的或是低碳的概念下，像花蓮的民眾來問我們的時候，我們也會推薦他直接到漁場的拍賣場去選購就好，對，因為這樣是新鮮，然後又是價格比較低的，因為經過真空處理還是會有一些成本，所以售價還是會比較高。所以如果有在地人在問我們，我們都會直接叫他說你們直接去漁場就好，就除非要送朋友或外縣市的朋友這樣，為了保鮮，那可能才建議他選購我們的這樣的真空包裝的宅配方式。(D-03-03)
琦：恩
土：恩
琦：ㄟˊ下一位是？
謙：請問你們這幾年在運作的時候，有遇到什麼問題或是困境嗎？有甚麼方法的，有甚麼應對的方法？然後在疫情期間運作有沒有受到影響？
土：主要就是應該是說，一般人對於永續或是對於環境的那個部分，就是我們的公司比較特別，洄游吧比較特別是，我們是以食魚教育跟海洋永續視為公司的核心理念(D-02-12)，對，可是你看喔！就是如果你們聽聽看，海洋永續跟食魚教育能夠賣錢嗎？這個比較像是學校對不對？學校去做教育。所以當初我們在設立的時候就做了一個很難的選擇，對因為要用這樣的方式，然後消費者還要願意說付錢去支持你，不管是參加你的活動，或是來購買你的魚獲其實這就是一個最大的挑戰，我們要怎麼去告訴消費者說，欸你的消費行為喔，今天你買了這隻魚其實是在影響海洋的資源，還是對海洋資源其實是可以永續的利用？因為很多的人都不知道，原來我只不過是吃一隻魚阿！我只不過是買一隻魚，怎麼會對環境或是對資源有這麼大的影響？所以我們一開始覺得最大的困難，就是怎麼去告訴一般的人去知道這件事，然後知道了這件事他又可以支持你說，你們做得很好！那以後他買魚的時候，他就會去注意要挑說，是比較友善漁法，相較友善漁法所捕的，或是去挑說不要是紅燈或是量少的魚種去選購(D-02-13)，不要大家都想吃黑鮪魚的生魚片，他可能會覺得鰹魚的生魚片也很好吃，那當然另外一個就是大家對於台灣自己的野生海魚都很陌生，嘿！因為大家只會認識麥香魚、鮭魚、鱈魚…
琦：哈哈哈！麥香魚
[bookmark: _heading=h.30j0zll]土：對，全部都是外國進口的，可是我們台灣明明就是四周都是海耶！我們的魚類的資源其實是全球的十分之一，我們的魚種，對種類，所以它其實是很豐富的魚類資源，可是我們台灣自己生活在這個島嶼上的人，對我們自己的野生海魚其實不認識，那不認識話更不要說會去選，他們可能寧願買鮭魚、鱈魚，可能他也不會買一隻，可能在我這邊海邊抓起來的魚，因為他不認識牠，所以他不敢買，那他也不知道要怎麼料理，怎麼吃(D-03-04)，所以我們一開始要做的就是還蠻多這些，包括教你說一個消費行為對環境的影響，然後還包括教你說，你要認識台灣自已的魚，然後還有教你說你要吃哪些魚，是對的，或是對環境是好的，讓他們能夠接受這些的時候，我們才可以把我們的…不管是服務，活動的服務或是產品的部分，去給他，他也願意去消費，然後公司才得以就是存活下來，不然公司可能就會倒閉，那這就是一開始的時候我們遇到最大的困難。然後疫情的部分，主要是因為剛好，我們洄遊吧這邊剛好避開，為什麼？因為就是有兩個服務的主要的服務項目，一個是活動，疫情的話活動完全停，對，疫情期間，大概這兩年來他的活動的收入幾乎都沒有，因為大家都不能出來玩，然後大家也不會想說要出來，但是大家都宅在家裡，他就會自己去做料理，所以我們的冷凍鮮魚的那一個部分就可以提供替代的服務了(D-02-14)，所以原本可能冷凍鮮魚，可能銷售不是很理想，但是因為疫情的期間，它的銷售就比較好，所以是用這兩個方式去互相的ㄜ，就是搭配。所以我們得以還可以存活到現在。
琦：哈哈哈！
土：對所以疫情對我們有影響，但是也不是全然是最壞的。
琦：嗯嗯嗯
土：在疫情的影響下，在剛講的是有關於收入的部分，還可以這樣撐過來，那另外帶給我的收穫是，就是因為沒有活動所以我們可以去檢視，我們之前的活動的設計，內容的設計是不是有需要修改，那因為大家都想要採買就是冷凍的水產，所以我們在品質上是不是應該要提升？所以他都是促使我們去再更ㄜ優化自己，然後再想說要怎麼提供給ㄜ，支持我們的人更好的一個服務，所以也幫助我們加速成長這樣。
洋：請問你們在未來的經營上面會有什麼樣的發展或改變？
土：未來的部分，因為就是我覺得就是以台灣來說，其實雖然我們的基地是在花蓮七星潭海灣，但是我們的夢想跟野心，其實是比較大的，因為不是只希望說影響在這個產地的人，就是說影響到來花蓮玩的這些人，我們還是希望全省各地，全台灣甚至世界上的人，因為海洋是相通的，他不是專屬於哪一個國家，所以只要哪一個國家，ㄜ不重視這件事情，他都有可能對整個大洋環境影響。(D-02-15)所以像今年度我們就已經開始走出花蓮，因為我們就開始有一系列的全台灣，我們的活動就不只是在產地，我們還去全台灣的一些不同的縣市，然後不同的縣市他們有一些團隊是重視海洋資源重視海洋環境的，所以我們去跟他們合作，然後去辦理推廣，讓台灣各地的人，不是只來七星潭才會接觸到這個、這個概念。可能在全台灣不同的地方，他們也可以ㄜ去知道說ㄜ食魚，那個重要的，那去了解你的，你吃的東西是怎麼來的的重要性，恩，所以未來的方向，應該是會比較是，可以再讓這樣的概念可以推廣到更大，然後更多人去知道，那大家就會對環境或是對海洋，會再多有一份的關心，那可能有機會，海洋的環境資源也可以得到一些緩衝吧，不能不敢講說能不能恢復，但是至少不要那麼快的就是消耗這樣的海洋資源。(D-02-16)
琦：那你們這幾年有發現，就是人民對於這一類的意識，食魚教育的意識阿！還有海洋永續的意識有提升嗎？
土：ㄜ其實是，是應該是講說，是有一些就是知道人會去慢慢會去在意，但是這個也很有趣，因為全世界都在推動這個所謂的環境意識，對，甚至有一些評鑑的指標出來，那每個國家，可能在聯合國組織裡面，都會去要求世界上各個國家，他可能要需要有一些對環境友善的這樣的做法，要提出一些做法啦！但是ㄜ聰明的商人也想到了，對，所以說一般人有沒有意識？有！可是聰明的商人也知道這會是一個操作的方式，所以有的商品它還會去訴求說ㄟ我永續，或者是我對環境有善，可是這個時候，就是會出現說，ㄟˊ可能就要去判斷是真的嗎？還是只是廣告的宣傳？所以像我們自己在做的時候也會遇到很多這樣的問題，我們可能試圖很努力的去做教育，去做教導，那但是有一些就是很聰明的商人他就知道說，ㄟˊ可以利用這個，所以也有一點魚目混珠，就是讓你認為說我也是定置漁業，然後我也是友善捕魚，然後我有挑選，然後用這樣來欺騙消費者的行為也是會有的，所以消費的意識是有提升的，所以大家才會去用永續，或是友善環境的這個去訴求。可是消費者可能也要做一些就是ㄜ篩選，讓你知道那些資訊的正確性。
琦：嗯嗯嗯！好喔！那你們還有問題嗎？ 
洋：沒有
土：沒有？這麼快喔！ 
琦：呵呵呵呵呵！對， 因為他們其實主要是，他們這一屆是那個研究就是定置漁場，還有相關的產業 
土：嗯哼
琦：對對對！就是想要了解這個部分 
土：那你們有覺得有什麼心得嗎？呵呵 
琦：他們今天早上有在七星潭那邊跟嘉豐的老闆。對，訪問了蠻久的 
土：跟嘉豐的哪一個老闆？ 
琦：那個黃志源 
土：喔~
琦：他剛好也是我們學校的那個教育基金會的董事 
土：嗯
琦：呵呵呵
土：好喔，但是就是我這邊還是要強調啦！就是我剛在表達的時候，如果你打逐字稿，你就會發現我一直講說相較友善 
琦：嗯
土：對，嘿，因為沒有一個漁法是絕對友善。如果你想說在我們的海灣裡設置20組，我就不會覺得友善，因為可能一進來的魚都被捕到陷阱裡面了 
琦：對
土：所以捕撈的方法跟魚種的選擇，就是這個都是沒有絕對的，就是你要知道就是，清楚的知道牠是對海洋環境或是資源的影響度到哪裡 
琦：嗯
土：那選擇魚種也是一樣，不是說紅燈都不能吃，除了保育類，因為非保育類的，還是沒有法規規定阿，所以漁民還是可以做捕撈，那一般人民當然也可以食用，只是就是建議盡量少去吃牠 
琦：嗯
土：對，這是這樣的關係，還有一個比較特別的觀念是，好像被列為紅燈是不是已經數量非常少或是可能瀕危這樣？那也不一定喔！所以我們在做食魚教育，為什麼覺得還有希望？是因為有一些黃燈的魚種牠就會變綠燈，綠燈有可能變黃燈，那也有可能牠可以恢復 
琦：恢復
土：對對，所以為什麼我們會想要推食魚教育，為什麼覺得它很重要，因為如果我們從現在開始在選擇魚類的資源上，都能夠做一些正確的挑選，那漁業的資源就有可能有恢復的機會 
琦：嗯
土：對
琦：我們上次去崇德有看到一個比較好奇耶！就是有看到他們抓鬼頭刀上來嘛，可是有的鬼頭刀都很小隻耶，我就在想說鬼頭刀，對阿，因為它的漁網可能小隻但是也出不去，因為牠本身體型就比較偏大，可是牠捕上來，定置漁場的業者要怎麼去判斷，像這種牠可不可以抓上來？會不會太小，還是牠是適合的？因為我覺得牠都好小隻喔！跟我們以前印像中大隻的相比 
土：對！就是漁業資源或是海鮮，或是說環境要永續，這個沒辦法從業者，因為業者他也要生活，他也要那個，所以他只要不違法就會把牠捕撈上來，你很少會遇到說，業者自主自主把撈到網子裡的魚放回去，對 
琦：嗯嗯嗯
[bookmark: _GoBack]土：定置漁場的業者就我所知只有曼波魚這種魚，只要不到30公斤的曼波魚，他們是會直接把牠放回去，他們是不會捕撈上來的，其他的魚種，只要沒有非法的話，無論大小他們應該都會直接捕撈上來(D-01-02)。所以你說鬼頭刀比較小，但是比較小對他們來講，也是一個就是就是可以賣錢的，可以去維繫公司運作的一個部分，所以他們也不太可能把小隻的都放回去。只是比較小的這些鬼頭刀，跟比較大隻或是成熟的鬼頭刀，牠就是會有價格的差異，甚至會差到兩倍，聽說小的鬼頭刀可能1公斤只有80塊，那大一點的可能就會到160。 
琦：喔
土：對，所以他其實是有價格的差異的，所以也會不同，那小一點的可能會被拿去做像鬼頭刀魚丸阿，或是魚酥阿魚鬆阿那一種的，就是一些加工品。因為鬼頭刀處理來有點麻煩，因為鬼頭刀是需要扒皮的 
琦：嗯喔
土：對，那成熟的個體大部份大概是70到100公分左右吧！所以牠的體長的Size的話，就差不多到了可以繁殖下一個世代的大小。
琦：嗯嗯嗯嗯嗯
土：那花蓮這邊有一陣子是會算是體型小的，可是牠也是季節性，可能剛好到他的成長期，可能你們那一次看到的是剛好比較小的群體游進來 
[bookmark: _heading=h.1fob9te]琦：嗯嗯嗯嗯
